
Voorbeeld DB Scan

1. Resultaat koppeling klantenbestand

Neutraal 18467

Mutatie (bedrijfsgegevens tijdelijk niet beschikbaar)257

Failliet 66

Surcéance 0

Opgeheven 1184

Kvk mailstop 205

20179

Neutraal 91,52%

Mutatie (bedrijfsgegevens tijdelijk niet beschikbaar)1,27%

Failliet 0,33%

Surcéance 0,00%

Opgeheven 5,87%

Kvk mailstop 1,02%

Gekoppeld 100,00%

Niet gekoppeld 0,00%
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2. Extra informatie over koppeling en kwaliteit relatiebestand

Aangeleverd relatiebestand Aantal %

Aantal records aangeleverd: 6.363 100,0%
Telefoonnummers 4.500
Aangeboden voor koppeling 6.360 99,9% 100,0%

Resultaat koppeling

Totaal gekoppeld 4.327 68,0% 100,0%
Totaal uniek gekoppeld 4.087 94,5% 100,0%
Dubbel gekoppelde records 240 5,5%
Opgeheven bedrijven 120 2,8%
Unieke opgeheven bedrijven 240 5,9%
Unieke failliete bedrijven 9 0,2%
Aantal Hoofdvestigingen 3.854 89,1%
Aantal Nevenvestigingen 473 10,9%

Afwijkende data-elementen

Naw-gegevens 536 12,4%
Telefoonnummers 275 6,1%

Ontbrekende data-elementen

Bezoekadres 456 10,13%
Correspondentie-adres 978 21,73%
Telefoon 249 5,53%
Telefaxnummer 1.263 28,07%
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3. Verdeling klantenbestand/universum per AWP-klasse

AWP_OmsAWP SomVanRelatiesSomVanUniversumRelperc UnivPerc

Onbekend 00 4 1928 0,000265 0,001147

Geen 01 94 278090 0,006223 0,16551

1 02 223 845003 0,014763 0,502918

2-4 03 217 336691 0,014366 0,200387

5-9 04 115 104319 0,007613 0,062087

10-19 05 405 59733 0,026812 0,035551

20-49 06 12933 31070 0,856207 0,018492

50-99 07 994 13401 0,065806 0,007976

100-199 08 90 5579 0,005958 0,00332

200-499 09 25 2912 0,001655 0,001733

500-749 10 2 606 0,000132 0,000361

750-999 11 2 279 0,000132 0,000166

1000> 12 1 591 6,62E-05 0,000352

15105 1680202 1 1
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4. Klantintensiteit



5. Verdeling klantenbestand/universum per provincie

Relaties Universum

Drenthe 2,4% 2,5%

Flevoland 2,1% 1,9%

Friesland 3,3% 3,5%

Gelderland 12,3% 11,6%

Groningen 2,6% 2,9%

Limburg 6,8% 6,2%

Noord-Brabant 15,1% 15,3%

Noord-Holland 16,0% 19,3%

Overijssel 7,6% 5,8%

Utrecht 8,2% 8,0%

Zeeland 1,9% 2,2%

Zuid-Holland 21,6% 20,7%
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